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einigen Jahren der Computer
vom Discounter, den man
eigentlich gar nicht gebraucht
hat. Insofern halte ich die Kon-
kurrenz fur den Fachhandel bei
Brandsdfriends” etc. fiir deutlich
geringer als bei klassischen
Online-Shops.

Oliver Robens
Craghoppers

Diese Art von Vertriebskanal
wird von uns auf gar keinen Fall
unterstiitzt. Hochwertige Pro-
dukte lassen sich durch hoch-
wertiges und geschultes Ver-
kaufspersonal verkaufen. Wir
achten darauf, dass die empfoh-
lenen Verkaufspreise eingehal-
ten werden. Natirlich haben
auch wir gelegentliche Auslauf-
modelle, die wir aber unseren
Kunden anbieten und keinem
.Clearance”-Anbieter.

Timo Perschke
Pyua

Wir setzen auf den Fachhandel.
Diesem bleibt es selbst Uberlas-

mit allen Mitteln. Unsere Pa
erhalten die Moglichkeit, unser
gesamtes Programm selbst abzu-

bilden und somit
ihr Warenangebot
zu steigern. Das
System war sehr
aufwandig, wird
aber vom Handel
belohnt. TR
Plattformen, die vom Rukaesen
bis hin zum Toilettendeckel vers
kaufen, haben sicherlich und
unbestritten ihre Berechtigung,
konnen aber der Marke Pyua
nicht gerecht werden und wer-
den von daher nicht beliefert.

Michael Klemera

Luis Trenker

Vor allem kleineren Unterneh-
men bietet das Netz neue Mog-
lichkeiten und stellt eine gute
Prasentations- und Vertriebs-
plattform dar - insofern stehen
wir dem Internet als Absatzkanal
sehr positiv gegeniiber und
arbeiten selbst an neuen, inno-
vativen MaBnahmen in diesem
Bereich. Die Maglichkeit, zeit-
und ortsunabhangig Produkte

Ein wirkliches Einkaufser

kann das Internet als Zusa
rvice gesehen werden.

Frank Burig

Ziener

Ganz kann man sich dem Vertri
tiber das Internet nicht verschl
Ben. Dies ware meiner Meinu
nach falsch, da es ganz klar ein

Kundenkreis gibt, der (iber die

Plattformen einkauft. Wir such
uns unsere Partner aber gen)
aus und kontrollieren auch
Preise.

Andreas Soeffker
Falke
Die Marke Fal
wendet sich

nicht ausschlid
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Beratung und einer persg ihr Warenangebot
Komponente kannen all die
Vertriebsformen nicht bi
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zu steigern. Das
System war sehr
aufwandig, wird
aber vom Handel
belohnt. Online-
Plattformen, die vom Rihrbesen
bis hin zum Toilettendeckel ver-
kaufen, haben sicherlich und
unbestritten ihre Berechtigung,
kénnen aber der Marke Pyua
nicht gerecht werden und wer-
den von daher nicht beliefert.

lich — aber eben

verkaufen zu_konnen, eroffnet

Timo Perschke
Pyua

Wir setzen auf den Fachhandel.
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Die Moglichkeit, auBerhalb der
gewdhnlichen  Offnungszeiten
des Fachhandels und auch wett-
bewerbsorientiert zu ,shoppen”,
hat iber die letzten Jahre filr etli-
che Endkonsumenten sehr an

Krimmer Outdoor Systems

Dieser neue Vertriebsweg ist fiir
jeden moglich. ,Moderne” Hand-
ler wie Globetrotter, Sport Conrad
etc. nutzen diesen bereits. Das ist
natirlich Konkurrenz, der man sich
stellen muss.

Diesem bleibt es selbst tberlas-
sen, einen Internetshop zu fiih-
ren. Wenn ein Handler Interesse
hat, unterstiitzen wir den Auftritt
mit allen Mitteln. Unsere Partner
erhalten die Mdoglichkeit, unser
gesamtes Programm selbst abzu-




